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INNOVATION

BIENVENUE DANS L'ERE DE
LIMPLANTOLOGIE INTEGREE

IDEBOINVIRER (- iacilité de la nouvelle solution Axiom® Multi Level®.
IBENERIBIEZ! (- 12 nouvelle connexion brevetée inLink® dédiée aux res
taurations plurales transvissees et choisissez librement entre les implants
Axiom® Bone Level via le pilier inLink® et Axiom® Tissue Level en
direct implant.
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La connexion inLink® vous offre le rattrapage de divergence d'axes implantaires
sans pilier intermédiaire angulé. Son IﬂTééﬂA‘"ﬂ‘ﬁ a la prothese CAD-CAM
Simeda® supprime toute manipulation de vis et lAccés Angulé permet une
optimisation esthétique et fonctionnelle de la restauration. Résultat, une approche
inédite de limplantologie et une LIEERTE ﬁBUVELLE pour vos solutions

thérapeutiques.

www.axiom-multilevel.fr
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Dentsply Sirona vous remercie
de votre fidélité et vous souhaite
une trés bonne année 2018 !

Merci pour la confiance que vous nous avez accordeée lors de la naissance de
Dentsply Sirona. Nous travaillons jour aprés jour a I'amélioration des supports dont
vous avez besoin afin que vous exerciez dans les meilleures conditions en bénéficiant
des derniéres avancees technologiques.

Nous sommes fiers d'étre votre partenaire et nous serons toujours a vos cotés. Cet
esprit d'équipe vous aide a redonner le sourire a vos patients. C'est notre plus belle
recompense.

THE DENTAL \ Dentsp|y
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COMPANY™ . Sirona

Le partenaire de toutes vos sclutions dentaires



L'éditorial
PAR JEREMY REBOUL

Une belle annee
en perspective

Le mois de janvier étant par tradition la période des veeux, toute 'équipe
de Solutions Cabinet dentaire se joint & moi pour vous présenter tous ses veeux
de bonheur et de réussite pour vous et vos proches.

"Toute 'équipe de Solutions Du bonheur, nous en avons déja connu
Cabinet dentaire se joint en 2017 au moment de la naissance

i de Solutions Cabinet dentaire a
@ moi pour vous présenter l'occasion du dernier congrés de I'ADF.

tout ses voeux de bonheur Les créations dans le secteur de la

et de réussite pour vous presse papier sont assez rares a |'heure
o du tout numérique et de la suprématie
et vos proches. : S
de l'Internet pour s'en réjouir!

De la réussite, nous en aurons en 2018, nous I'espérons également.

Avec ce deuxieme numero de Solutions cabinet dentaire c'est une toute nouvelle
périade pleine de promesses qui débute, un nouveau champ d'exploration

et d'expérimentation qui s'ouvre devant nous. Et nous comptons bien mettre

a profit cette opportunité pour continuer a vous proposer des articles, des interviews
et des témoignages non seulement intéressants, mais surtout pratiques et utiles

au quotidien pour le management de votre cabinet.

Ce mais-ci, vous apprendrez dans notre guide tout ce qu'il faut savoir sur

le recruternent de collaborateurs, découvrirez ce que la nouvelle loi pour le financement
de la Sécurité sociale change pour vous en 2018, vous saurez quelle attitude adopter
sur les réseaux sociaux vis-a-vis de votre pratique et serez définitivement au point sur
la loi anti-cadeaux. Nous vous proposons également un dossier complet sur les réseaux
de soins, un cas d’école sur les déserts médicaux et bien d'autres choses encare!

Alors bonne lecture et a trés bientat!
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Parce que les patients sont de plus en plus exigeants
MADE IN LABS se devait d'evoluer et de
vous proposer une nouvelle gualité de produit

C'est désormais chose faite. ..

découvrez

SPARKI.E

LA CERAMIOQUE PREMIUM

Notre laboratoire ainsi que nos équipes de prothésistes
ont procédé a un réel travail d'orfévre pour vous offrir

une céramique d'une gualité inégalée a ce jour
Que ce soit au niveau esthétique ou fonctionnel,

cette nouvelle gamme de céramique premium saura conguérir

bon nombre de vos patients les plus exigeants

ESSAYEZ-LA DES AUJOURD'HUI

"MADE IN LABS

N NDOVATIODN & PERFORMAMNCET

WWW.MADEINLABS.COM




DIGITAL SMILE DESIGN®

Dessine-moi un sourire

&]:@ " Logiciel intuitif
= plébiscité el

Protocole
simple AN

Proviseire pour validation
sereine

Avec Labocast,
bénéficiez d'un outil clair et convaincant !

Sans licence
et sans engagement !

1DSD

- DOigital Smilea Daaign

Solution 3 en 1
compléte
Mock up + guide de préparation + provisoire

Découvrez le protocole DSD par Labocast :
www.dentalplanningcenter.fr

LABOCAST

fue des Orteaux | 75020 PARIS | www.labocast.org Modern Dental Group
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“ I'installer confortablement...”

Les fauteuils A-dec vous offrent le meilleur,
accessibilité et confort exceptionnels pour vous et votre patient

ardec

“A-dec, I'essentiel et rien d’autre”

Venez découyrr la gamme A-dec chez votre concessionnaira sur le site www.a-dec.fr
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ACTUALITES POLITIQUES & REGLEMENTAIRES

Enquéte

La consommation de soins dentaires augmente de 2,9 %

La consommation des soins dentaires était en hausse de 2,9 % en 2016,
selon une étude de la Drees.

La Direction de la recherche, des études, de I'évalua-
tion et des statistiques (Dress) a livré en septembre
une étude sur les dépenses de santé au sein de la-
quelle un chapicre est dédié aux soins bucco-den-
taires et aux chiffres-clés de la profession dentaire.
Intitulée « En 2016, les dépenses de santé retrouvent
leur dynamisme », I'étude reléeve notamment que la
consommation de soins bucco-dentaires s'éleve

a 11,1 milliards d'euros en 2016. Cela re-
présente une hausse de 2,9 % par rap-
porta 2015.

Les actes chirurgicaux re-
présentent les principales
dépenses, avec les soins ortho-
dontiques et les honoraires
des chirurgiens-dentistes.

Les auteurs de I’étude indiquent
que la dynamique réelle de la
consommation de soins bucco-den-
taires reste « difficile aappréhender, les soins

non remboursables écant mal mesurés ».

Depuis 2009, le prix des soins bucco-dentaires pro-
gresse de 1 % par an environ.

L'érude précise que « Les dépassements d’honoraires
dentaires sont concentrés sur les protheses et actes
d’orthodontie, seuls actes dentaires remboursables
pour lesquels ils sont autorisés. Compte tenu de ces
dépassements, les soins prothétiques constituent,
en 2015, environ 56 % des honoraires roraux identi-
fiés des chirurgiens-dentistes, loin devant les soins
conservateurs et chirurgicaux (23 %) et les traite-
ments d’orthodontie (15 %).

10 SOLUTIONS | JANVIER 2018

Quantau mode d’exercice, c'est sans surprise I'activité
libérale qui prédomine. Cependant, de plus en plus de
praticiens sont séduits par 'exercice salarial. D'apres
le RPPS (répertoire partagé des professionnels de san-
t¢), onrecense 42 197 chirurgiens-dentistes frangais,
dont environ 950 dans les Drom (départements et
régions d’outre-mer).

Depuis 2011, les eftectifs augmentent de 0,8 % par
an. L'étude précise a ce propos que l'aug-
mentation des effectifs se fait via les
chirurgiens-dentistes salariés, en forte
progression depuis 2011 (+ 5 % par

an en moyenne).

Quant aux libéraux, on en compte

37356 en 2016, ce qui représente

88,5 % de la profession.

Par ailleurs le raux de féminisation
progresse: il est passé de 36,6 % en 2007
a44,0 % en 2016. Plus précisément, d'apres
les auteurs de I'écude, le nombre et la proportion
de femmes dans les jeunes générations progressent:
59,1 % des chirurgiens-dentistes de moins de 30 ans
sont des femmes en 2016, contre 58,6 % en 2014,

En termes de maillage cerritorial, les écarts de densité
entre nord et sud demeurent significatifs. En 2016,
la densité moyenne de chirurgiens-dentistes est de
63,2 pour 100000 habitants. Elle est supérieure a
70 pour 100000 en Ile-de-France et dans les régions
du Sud (Paca, Occitanie et Corse), tandis quelle est

inférieure 2 45 pour 100000 en Normandie et dans

certains Drom.

wkadephata



&) e-aligner’

La solution innovante d'alignement dentaire 100% francaise

INSCRIVEZ-VOUS @

I www.ealigner.com

L'UE RECONNAIT LE DIPLOME |
FRANCAIS D'ETUDES SPECIALISEES
EN CHIRURGIE ORALE

Le dipléme frangais d'études spécialisées

en chirurgie orale a été reconnu au niveau

de I'Union européenne. Les diplémés auront
ainsi la possibilité d'exercer leur spécialité en
chirurgie orale dans les 20 autres pays de I'UE
qui la reconnaissent.

!

—t

&
contact ealigner.com
Le Conseil national de I'Ordre qui porte ce 02 41 46 9% 78
dlussier depuis des années s'est satisrtait de vair SOLUTION & FABRICATION FRANGAISE
figurer la France & 'annexe 5 de la directive —

2005/36/CE qui établit la liste de tous les pays
de ['UE reconnaissant la specialité de chirurgie
buccale. Jusqu'alors, la France était le seul des

20 « grands » pays a ne pas y figurer. Cette

reconnaissance s'applique dans les deux sens: I'Es TRAITEMENTS
7 les spécialistes des 20 autres pays reconnaissant SU R-MESURE .
7 cette discipline peuvent automatiquement 'exercer i

4 en France sans passer par une commission de PAR GOUTTI ERES
£ qualification ad hoc. TRANSPARENTES !

4

PLACES Logiciel Qualite

C'est le nombre de places supplémentaires gt Hamaiss

ouvertes dans la filiére odontologie au
concours du Paces en 2017, faisant

grimper le numerus clausus a 1203. Scans de

vos moulages
inclus

Service client
professionnel




ACTUALITES POLITIQUES & REGLEMENTAIRES

NOUVELLE GRILLE SALARﬁiZE bES CABINETS DENTAIRES

GRILLE DES TAUX MINIMAUX DES PERSONNELS DES CABINETS DENTAIRES LIBERAUX
APPLICABLE AU 1°® DECEMBRE 2017
HORAIRE MENSUEL LEGAL ET CONVENTIONNEL = 151,67 HEURES

| - PERSONNEL D'ENTRETIEN 9,76
II- PERSONNEL ADMINISTRATIF

2.7 Réceptionniste ou hotesse d'accueil 9,76
2.2 Secrétaire (ST)(1) 11,18
Il - PERSONNEL TECHNIQUE

3.7 Aide dentaire 10,19
3.2 Assistante dentaire 11,31

3.2.1 Mention complémentaire (2)
3.3 Prothésiste dentaire de laboratoire

3.3.1 Niveau 1 10,50
3.3.2 Niveau 2 * x 13,26
3.5.3 Niveau 3 ** e 16,40
3.3.4 Niveau 4 17.85

IV - PERSONNEL EN FORMATION
CONTRAT DE PROFESSIONNALISATION
4.1 Secrétaire ST

4.2 Aide dentaire
4.3 Assistante dentaire
moins de 26 ans 90 % Smic 8,78
plus de 26 ans 100 % Smic 9,76
4.4 Brevet professionnel de Prothésiste dentaire
moins de 26 ans 90 % Smic 8,78
plus de 26 ans * 85 % de 13,26* 11,27
4.5 Brevet technique de métier de Prothésiste dentaire
moins de 26 ans 90 % Smic 8,78
plus de 26 ans ** 85 % de 16,40** 13,94

(1) (ST) : Voir article 4.2. NOUVEAU, Annexe | de la CCN

APPLICABLE AU 1% DECEMBRE 2017

HORAIRE MENSUEL LEGAL ET CONVENTIONNEL = 151,67 HEURES

(2) Mention complémentaire : 5 % du taux horaire du poste d'assistant(e) dentaire prévu d la grille salariale au point 3.2, consécutifs

a l'obtention d'une attestation de validation de formation complémentaire délivrée par la CPNE-FP des cabinets dentaires tel que décrit
a l'article 2,57 de l'annexe | de la Convention Collective Nationale des Cabinets Dentaires (proratisés pour les temps partiels).

Prime de secrétariat :
10 % du salaire mensuel minimal de base de |'assistante dentaire (proratisée pour les temps partiels) : 172 €

12 SOLUTIONS | JANVIER 2018
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\ GAMASONIC - France - /

Gamme complete de Laveurs-Désinfecteurs

Conforme a la norme EN ISO 15883

Laveur-Désinfecteur

EN ISO 15883-1
(Dispositif Medical Classe lIb)

Le passage incontournable avant la stérilisation

L’'efficacité des Laveurs-Désinfecteurs GAMASONIC
permet de Nettoyer-Désinfecter-Rincer-Sécher 'ensemble

de vos dispositifs médicaux réutilisables y compris les rotatifs.

GAMASONIC - 63160 BILLOM - France -
Tél:(+33)04 73 68 90 26 - Fax : (+33) 04 73 68 97 43 - Site internet . www.gamasonic.eu



ACTUALITES

Mangez du yaourt !

Probiotiques versus
pathologies parodontales

Une équipe de chercheurs coréens a mis
en évidence |'effet bénéfique préventif
des probiotiques contre les pathologies
parodontales. Selon eux, les bactéries
contenues dans nos yaourts suffiraient a
renforcer notre systéme immunitaire.

Les pathologies parodontales sont dites « lentes » et | la capacité de bloquer le développement de certaines
évoluent sur plusieurs dizaines d’années. C'est la sta- | bactéries pathogenes. Cet effet dit bactériostatique,
gnation de bactéries au sein de la plaque dentaire qui | est constaté sur les principaux agents responsables de
va mener a une réaction inflaimmatoire des genciveser | parodontites. L'étude coréenne a récemment montré
del'os. Cela provoque au fil des mois leur destruction. | grice al'examen dentaire de plus de 6 000 personnes
[l s’avere donc indispensable d'empécher préalable- | que moins les individus mangeaient de yaourts, plusils
ment la formarion de la plaque dentaire afin d'évi- | présentaient un risque accru de pathologies parodon-
ter ce phénomene. Par ailleurs, une aide précieuse | rales. Ils précisent notamment au sein de leur érude que
peut provenir des probiotiques et plus précisément | «Lactobacillus reuteriinhibe la croissance des bactéries

de la bactérie Lactobacillus. Cetre derniére présente | responsables des pathologies parodontales ».

Dans les galeries d'art style et les boutiques d’antiquité de Chicago, il n'est
pas rare de se retrouver nez d nez avec... des mannequins dentaires. Acquis
1 OO O € aupres d'anciennes écoles dentaires, ces mannequins vintage sont a vendre
LE MANNEQUIN DENTAIRE  Sur Ebay pour la coquette somme de 400 @ 1 000 euros en fonction de la
piéce et de son matériau, en aluminium ou non.

Nouvelle formule

UN PUISSANT ANTIDOULEUR PRODUIT
PAR UNE BACTERIE PROBIOTIQUE

Des chercheurs de I'lnserm, de 'université et du CHU sauines de cherch ¢

de Toulouse ont dévailé Fin 2017 le mode d'action 'q'uupes_ ,E GrgTaners 9N

d’une bactérie probiotique utilisée dans le traitement | ©t¢ Publies dans [a revue

symptomatique des douleurs du syndrome de Nature Communication.

l'intestin irritable. Plus précisement, C'est la bactérie Escherichia coli

La bactérie en question produit un neurotransmetteur, le Nissle 1977 qui a récemment été utilisée par voie

GABA, qui en se liant avec un lipide acquiert la capacité orale comme traiternent thérapeutique alternatif du
de passer |a barriere intestinale. Ainsi il peut agir sur les syndrome de l'intestin irritable. Uétude qui a été menée
neurones sensitifs localisés au sein du ventre, réduisant a permis de breveter une nouvelle famille de molécules :
par consequent la douleur viscérale, Les travaux des utilisables comme médicaments antidouleur, -

14 SOLUTIONS | JANVIER 2018



DENTOLEADER #

LE LOGICIEL DE REFERENCE

Vous n‘allez pas
en revenir...

..Enfin un logiciel UNIQUE
adapté a TOUTES
les pratiques dentaires !

w

Migration TOTALE des données
de votre ancien logiciel incluse

Omnipratique, orthodontie, implantologie... DENTOLEADER s’adapte a toutes les
pratiques dentaires ! Fini la multiplication des logiciels : réunissez toute votre
patientéle au sein d'une seule et méme solution !

0472319628 www.ccdentaire.com CCDENTAIRE

soltion inhor et



ACTUALITES

Cancer Electrisant
LE FLUX SANGUIN CONVERT!

Lien entre EN ELECTRICITE

bac teries Des chercheurs chinois sont parvenus a
buccales convertir e Flux sanguin en électricité.
et cancer

‘ eesophagien

Partant du besoin
 urgent de nouvelles
’ pistes de prévention
de stratification
des risques et de

% détection précoce

de la pathologie Une équipe de chercheurs de ['université chinoise
mortelle qu'est le cancer cesophagien, des de Fudan considere que notre organisme peut
chercheurs du centre de cancer Langone etre une source potentielle d'energie. Elle a
Health's Perlmutter de New York se sont réussi a canvertir le flux sanguin en électricite.
concentrés sur de nouveaux moyens Les ingénieurs de ['équipe se sont inspirés d'un
de dépistage. modéle déja existant: 'hydroélectricité. En

reliant de petites électrodes & un générateur,

Afin d'améliorer les chances de survie des patients, les ils sont parvenus a transformer la circulation
chercheurs ont exploré de nouvelles pistes de dépistage du sang en courant électrique. Ce dispositif
pour ce type de cancer souvent difficile a diagnostiquer, pourrait permettre a des dispositifs électroniques
et par conséquenta prendre en charge, Publiée dans la meédicaux comme des pacemakers de fonctionner
revue Cancer Research le 30 novembre 2017, cette étude de fagon totalement autonome.

aconsisté aanalyser des échanrillons microbiens issus
de 122000 personnes, suivies sur plus d'une décennie.

Les chercheurs ont ainsi 1‘01‘1!;‘11'(.‘]!.1(‘ que deux Lypes bac-
tériens responsables de pathologies gingivales étaient
liés & un risque accru de cancer cesophagien tandis
que d’autres bactéries s'avéraient liées a un risque

CCDeli
@CelluleTW 27 oct.

Selon I'OMS, la parodontite est au 6° rang
en termes de prévalence des maladies
#cedeli #nego,018 @agnesbuzyn @alivier-
AT A o ; _ veran @santeprevention - Un appel & une
gingivalis. Or, ces deux entités se développent au sein action globale (et mondiale) contre les paro-
d"une parodonuite. Cette étude précise le role du micro- dontapathies : http:/www.jim fr/29623
biote oral et oriente les stratégies de prévention envers

plus faible.

En pratique, la bactérie Tannarella forsythia a écé
retrouvée associée a une augmentation de 21 % des

risques, de méme pour la bactérie Porphyromonas

le cancer cesophagien, voire plus exactementsurl'iden-
tification de stades plus précoces. A plus long terme,
il s'agira de vérifier si ces bactéries peuvent constituer

des biomarqueurs prédictifs.
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Florian,
Responsable implantologie

Prothésiste associé¢ chez Proxi Dental

Consceils, choix et commandes
tous types d'implants.
(Straumann, Nobel, 3i, ...)

CITE.¥TTD 0 810 310 308)

PRIX APPEL LOCAL

. ID r‘ox I Proxi Dental - Les prothésistes dentaires associés

5, rue Darcet - 75017 Paris

D e m ‘tal Tél. ; 01.53.09.39.90 - Fax ;: 01.53.09.39.99

Site : www.proxidental.com

LES PROTHESISTES DENTAIRES ASSOCIES



ACTUALITES

Noir c’est noir

Détartrage au réglisse

La réglisse est un moyen de protection

naturel que 'on peut utiliser de manieére
complémentaire en vue d'une bonne hygiéne
dentaire, peut-on apprendre sur Medisite.

La racine de réglisse contient des antioxydants comme
les flavonoides, capables de combattre les bactéries res-
ponsables des caries et des maladies gingivales. Dautres
composants permettent paralléelement d'éliminer la
plaque dentaire avant que cette derniére ne se trans-
forme en tartre, tout en ayant un effet blanchissant.
En pratique, il suffic de micher un batonnet de réglisse
apres chaque repas. Il s'avere cependant nécessaire, en

cas d'utilisation réguliere de réglisse d'étre médicale-
ment conseillé car la réglisse peut provoquer certains
effets indésirables notoires comme 'hypertension, et
présente méme quelques contre-indications. Elle est
par exemple déconseillée en cas de cirrhose et d'insuf-
fisance rénale sévere.

Une équipe de chercheurs indienne du centre Salim Ali d’ornithologie

Cure-dent

SAUVAGE

et d’histoire naturelle a suivi une vingtaine de primates pour étudier
leurs comportements alimentaires. Elle a pu observer que les macaques
lavent leurs aliments avant de les consommer, et que certains adultes

Aockphoto

se nettoient les dents apreés le repas. lls utilisent pour cela des aiguilles
d’arbre, plumes d'oiseau, brins d'herbe, fibre de noix de coco.

LA SURVIE DES HIPPOPOTAMES MENACEE

PAR LE COMMERCE DE LEURS DENTS

Le commerce des dents d'hippopotame est réglementé. Malgré
cela, la demande asiatique alimente le braconnage et le trafic.

Des chercheurs de I'université de Hong-Kong ont remarqué
que le commerce des dents d’hippopotame était sous-
estimé, Ainsi, ce ne sont pas moins de 14 tonnes de dents
qui seraient entrées illégalement en Chine depuis 1975.

Cela représente 2700 hippopotames, c'est-a-dire 2 % de

la population mondiale recensée. Publiée par The African
Journal of Ecology, cette étude alerte sur le braconnage
d'une espece déja en danger, inscrite a [Annexe |l de la CITES
(Convention sur le commerce international des especes

de faune et de flore sauvages menacées d'extinction):
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son commerce nécessite un permis. 770 tonnes de dents
auraient été échangées depuis 1975, dont 9/10% ont
transité via Hong-Kong. 75 % des dents d'hippopotames
sont vendues par la Tanzanie et 'Duganda. La population
d'hippopotames a été divisée par 10 entre 1950 et 2005
dans le Parc national Queen Elizabeth en Ouganda.

Selan l'estimation des chercheurs, il ne resterait qu'entre
115000 et 130000 hippopotames a |'état sauvage en
Afrique et ces chiffres pourraient diminuer d'un tiers d'ici
les 30 prochaines années,
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LA FORMATION AV
C(EVR DE LA PRATIQVE

EvolYou vous propose un accompagnement personnalisé avec des parcours
formation sur-mesure, des solutions concrétes pour le développement de volre activité
et leur mise en ceuvre au cabinet ou au lahoratoire, Nous abordons les thématiques
d'aujourd'hui et de demain : numérique, implantologie, parodontologie...

DE L'IMPLANTOLOGIE TRADITIONNELLE
ALIMPLANTOLOGIE 100% NUMERIOUE
DrAlbert Franck Zerah

3 dates au choix: le 6 février 2018 a Paris, 23 janvier 2018 & Lyon
ou le 29 mai 2018 @ Sallanches (74)
Cours théoriques et fravaux pratiques

NMUMERIQUE

La dentistene vit une révolution | la fransformation numerique qui devient inevitable
La question nest plus de savoir si nous allons passer ou numérigue, mais quand 7
Cette formation vous permet de decouvrin, demystifier et utiliser ces cutils pour
comprendre leurs apports

DEMARRER OU PROGRESSER
EN PROTHESE SUR IMPLANTS

DrAlain Carré

Jeudi 31 mai 2018 Sallanches (74)
Cours théoriques el Iravaux praliques

PROTHESE

sSavoir realiser des prothéses implantaires de maniére simple ef reproducnble sur
differents types de connexion interne ou externe n'est plus reserve a des cabinets
speédialisés, chaque omnipraticen se daoit de savoir répondre a cette demande
quotidienne des patients. Cette formation aborde les techniques prothétiques
traditionnelles mais elle intégre egalemeant les nouveaux outils numeriques qui
revoluhionnent notre (]U(')llt‘lll'l 1

PARCOURS DE FORMATION

EN PARODONTOLOGIE

Dr Jean-Francois Michel

Débuter la parodontologie : 25 et 26 juin 2018

La parodontologie chirurgicale : 11 et 12 septembre 2018
Cours théoriques et iravaux prafiques & chirurgie en direct

Cette formation en 2 modules progressils vous permet d'aborder les principes
&1 pratiques fondamentaux de la parodontologie et d'evoluer dans un

PARODONTOLOGIE

deuxiene temps sur la partie chirurgicale de cefle discipline

En plus des apports theoriques, ce parcours laisse une grande place ala
pratique avec de la mise en application en fravaux diriges : greffe gingivale
sutures, utilisation d'appareils ultrasons et chirurgie en direct

Plus d’informations
www.evolyou.dental
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OPTIMISATION DE MISE EN CHARGE D'UN IMPLANT

LE PENGUIN MESURE LA STABILITE

DE L'IMPLANT

« Penguin », le nouvel instrument qui
aide a savoir si l'implant est stable avant
la mise en charge.

Penguin mesure la stabilite primaire et ['ostéain-
tégration de |'implant, aidant ainsi a déterminer le
temps optimal a leur mise en charge. Il s'avere par-
ticulierement utile en cas de protocoles présentant
une période de traitement plus courte ou pour les
chirurgies en un temps. Aprés avoir vissé une cheville
aimantée (Multipeg) au sein de l'implant, il suffit

la technique RFA (Resonance frequency Analysis), la
fréquence de vibration du Multipeg, révélant ainsi la
micra mobilité de I'implant. Si cette mesure est supé-
rieure & 70 1SQ, il est possible d'effectuer la mise en
charge de l'implant en toute sécurité. Le Penguin est
compatible avec plus de 50 marques internationales.

En savoir plus :
www.penguinRFA.com
Revendeur France : société Armatys

d'approcher le Penguin. Ce dernier recueille, grace a

info@armatys.fr ou 06 60 33 50 20

FLUORESCENCE

LE ZIRCONE, MATERIAU POPULAIRE
DESORMAIS DISPONIBLE POUR
UNE UTILISATION AU FAUTEUIL

Quatre teintes supplémentaires sont désormais
disponibles pour les blocs LT de la gamme IPS
e.max ZirCAD pour Cerec.

Les blocs IPS e.max ZirCAD LT ne nécessitant qu'une rapide
sintérisation, il est désormais possible de réaliser facilement
des restaurations monolithiques esthétiques en zircone au ca-
binet dentaire. Ce matériau de restauration reconnu convient
donc parfaitement a une application clinique. Les blocs LT
sont des blocs monachromes, pré-teintés, disponibles en 7
teintes A-D (A1, A2, A3, B1, B2, C2, D2) ainsi qu'une teinte
Bleach (BL). lls sont dispanibles dans les tailles C17 et B4S.
Ce matériau résiste a une flexion de 1200 MPa ainsi qu'a une
propagation des fissures de 5,1 MPa m"%, ce qui permet de

réduire les épaisseurs de paroi a 0,6 mm pour les couronnes
postérieures et 0,4 mm pour les couronnes antérieures. La
translucidité est ainsi améliorée ainsi que |'aspect esthétique
de la restauration. Des effets fluorescents peuvent également
etre obtenus a l'aide de ['IPS e.max CAD Crystall/Glaze Fluo,

En savoir plus :
www.ivoclarvivadent.fr
04 50 88 64 00
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UN COUSSIN PROTECTEUR DENTAIRE

PROTEGEZ LES

DENTS DE LHUMIDITE
AVEC LE COUSSIN
SALIVAIRE ABSORBANT
REFLECHISSANT DE

MICROBRUSH

Durant le traitement dentaire il est désormais
possible de protéger les dents de 'humidité
avec le coussin salivaire absorbant réfléchis-
sant de Microbrush, Reflective DryTips.

Ce coussin se place a l'intérieur de la joue
devant la glande parotide afin que la zone
de procédure demeure séche durant le temps
nécessaire. Pour une meilleure luminosité et
visibilité, les Pads sont revétus sur un cété
d'un film argenté orienté vers l'arcade den-
taire. Une simple pulvérisation d'eau permet
de les retirer. Livrables en deux tailles, les
Reflective DryTips sont disponibles chez les
distributeurs dentaires.

En savoir plus : Young Innovations Europe GmbH
Jeannine Fink

Kurfdrstenanlage 1

D-69115 Heidelberg

Tél : +49 (0) 6221-434 54 42

Fax: +49 (0) 6221-453 95 26

jfink@ydnt.com

La chaine 1 Vdu cabinet

Une solution moderne
pour valoriser vos pratiques
et offrir un moment de détente
a vos patients !

Chaine TV

« Un programme 100% personnalisé
« Des flux d’actualités quotidiens
+ Plus de 500 séquences au choix

Webdentiste
est Pagence N°1 en France

Site internet

Valorisez vos savoirs-faire
et vérouillez votre place sur
le web face aux nouveaux
acteurs.

Mag du cabinet

Un magazine personnalisé
pour informer, conseiller et
motiver vos patients.

Une trés belle carte de visite pour votre cabinet !

Vous souhaitez en savoir plus ?
Contactez-nous dés maintenant
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APNEE DU SOMMEIL

MIEUX DORMIR

GRACE A L’ASSOCIATION
DE 3SHAPE ET ORTHOAPNEA

Les professionnels du dentaire peuvent désormais envoyer
des scans intra-oraux de leur scanner 3Shape TRIOS direc-
tement a OrthoApnea pour commander le nouveau dispositif
personnalisé (NDA) cantre le syndrome d'apnée obstructive
du sommeil. La numérisation des données caractéristiques
anatomiques, cranio-faciales et biomécanigues du patient
lors de la création de ses ortheses personnalisées d'avance-
ment mandibulaire optimise la précision de 'appareil buccal.
Les délais de production se voient par ailleurs accélérés par
la numérisation des processus de fabrication des appareils.
La plate-forme numeérique en ligne, ApneaDock, lancée par
OrthoApnea, permet aux médecins d'optimiser la gestion de
leurs traitements ainsi que la mise en relation de tous les
spécialistes liés a un méme patient.

En savoir plus : www.3shape.com/fr-fr
info@3shape.com

ADF 2017
Biotech Dental,

son offre globale et sa vision
pour l'avenir

Le public en visite sur le
stand de Biotech Dental a
pu assister a des démaons-
trations en live du scanner
intra-oral Condor, & des pré-
sentations de I'appareil de
photobiostimulation ATP38
et des gouttieres Smilers,
mais également participer a
des TP implants. Biotech Dental a profité de ce rendez-vous
pour organiser les signatures officielles de partenariats avec
Pierre Fabre Oral Care et le médaillé Olympique en planche
a voile, Pierre Le Coq. Les deux sociétés proposent un nou-
veau service aux patients portant des aligneurs: une trousse
compléte, composée de produits pour I'hygiéne dentaire et
I'entretien des gouttieres. Enfin, elles soutiendront ensemble
Pierre Le Coq aux Jeux Olympiques de Tokyo 2020.

En savoir plus:
www.biotech-dental.com
04 90 44 60 60
infa@biotech-dental.com

ANIMATION DE LA SALLE D'ATTENTE

Webdentiste, ia chaine TV du cabinet

il NVENLUE AU CARINET
AU OOCTEUR SIMON

La chaine TV peut étre 100 % persan-
nalisée a |'image du cabinet, mixant sé-
guences pédagogiques et ludiques.

Le praticien peut choisir parmi 100 fiches
conseils, 70 vidéas 3D, 70 quizz, plus de
250 videéos et photos détente, des flux
RSS quotidiens. Ainsi les patients se
divertissent en comprenant le principe
de leur traitement tout en découvrant
le savoir-faire du praticien. Une mise a

jour permanente permet d'actualiser le
contenu automatiquement tous les mais.
Ceci ne nécessite qu'une connexion WIF|
et un téléviseur,

En savoir plus :
Webdentiste / Groupe ENPS
www.webdentiste.fr
0175611113
info®@webdentiste.fr
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Le PE8+,

|_e fauteuil dentaire GROUPE

qui s'adapte a tous Airel @uetiq
les praticiens. - .

LE FAUTEUIL UNIVERSEL

Le fauteuil universel PE8 s'adapte a votre position de travail et a votre activite.
Parfaitement ambidextre, il convient aussi bien aux droitiers et aux gauchers...

..en seulement quelques secondes.

I l Plus d'informations sur www .airel-quetin.com

Airel Quetin - 917, Rue Marcel Paul - 94500 Champigny-sur-Marne

Tél: 0148 B2 22 22 - choisirfrancais@airelcom

Dispositif médical : Classe lla - Organisme notifie | SNCH (049a]
Fﬁgﬁ&lg Fabricant : Alrel, France / Mal 2017

Pour toute information complémentaire, se réaférer 4 la notice d'utilization
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DEMONSTRATION D'INNOVATION

MADE IN LABS
EN REALITE VIRTUELLE A L'ADF

Made in Labs a une nouvelle fois placé linnovation et la techno-
logie au service de la prothese dentaire. En choisissant comme
thématique la période du début du XXe siecle, Made in Labs
souhaitait mettre en avant [aspect visionnaire et sa technologie
avant-gardiste. Leur stand était habillé de décors de l'époque
et ses visiteurs étaient invités a se préter a une expérience de
réalité virtuelle pour découvrir les produits du catalogue. Tout
ce que voyait un visiteur se prétant au jeu était retranscrit en
termps réel sur un écran,

Lexpérimentateur s'est retrouvé en immersion dans une usine
virtuelle Made in Labs rétrofuturiste dans laquelle il pouvait
interagir sur l'environnement et modifier les images projetées.

Des goodies ont ensuite été offerts, sous forme de Cardboard,
petite baite en carton imprimée aux couleurs du stand et qui

perrmet au visiteur, aprés avoir glissé cette derniére dans son
smartphone, de vivre ['expérience en 360°.
Made in Labs a remporté le concours The FWA sur le Net.

En savoir plus:
www.madeinlabs.com
08 111137 36
info@madeinlabs.com

ADF 2017
PRIX DE L'INNOVATION POUR GACD

A I'occasion de la 45° édition du Congrés

de I'ADF, qui s’est tenue du 28 novembre

au 2 décembre dernier, le Prix de I'Innovation
de I'ADF a été attribué a la société GACD
pour son détecteur de caries Fluoresce HD.

« Ce Prix de I'lnnovation a une utilité particuliére ; dans
un monde ol le chirurgien-dentiste est confronté en per-
manence a une communication sur les nouveauteés, ce Prix
lui permet de parter son attention en priorité sur de vraies
innovations », déclare Laurent Chometon, directeur général
de GACD et lauréat du Prix 2017.

C'est la premiére fois que ['on peut fraiser et voir la carie
en méme temps. GACD a développé le détecteur de caries

Fluoresce HD, systeme inédit de détection de caries sur
turbine. Ce raccord de type Multiflex Kavo permet a la tur-
bine de diffuser une lumiére ultraviolette qui colore |a carie
en rouge et la dent saine en vert, Le praticien gagne ainsi
du temps, et surtout fraise précisément les tissus carieux.

Plus d'informations :
www.gacd.fr
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REDECOUVREZ
LA CAMERA CONDOR

Placez vos patients au centre de votre pratique
digitale du diagnostic a la prise d’empreinte optique

Expérience Diagnostics
Suivi patients Plans de traitfement

:

www.biotech-dental.com
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ra Belmont

UN NOUVEL ELAN POUR BELMONT

Aurélien Doly nous présente les ambitions
de Belmont pour les mois et les années

qui viennent, avec notamment le lancement
prochain de toute une nouvelle gamme

de produits pour |'Europe.

SCD: Parlez-nous un peu de Belmont

AD: Au Japon, la société s'appelle Takara. || s'agit
d'une une société familiale créée en 1921. La
société francaise « Belmont », qui fabriquait des
pompes hydrauliques a été rachetée en 1924,
C'est ce nom qui a été gardé pour les marchés
occidentaux. Belmont est une société d’envergure
mondiale. Nos équipements sont fabriqués au
Japon a 80 %. Les 20 % restants nous les fabri-
quons sur-mesure a Nanterre.

SCD: Quels sont les grands développements
attendus pour les deux prochaines années ?
AD: Nous allons créer ['événement en sortant
toute une nouvelle gamme de produits. Nous
prevoyons environ une dizaine d'équipements,
ce qui représente un trés gros développement !
Depuis le début de I'année 2017, |a France tra-
vaille conjointement avec I'Angleterre et I'Al-
lemagne afin de définir les grandes lignes de
notre nouvelle gamme pour le marché européen.
Le Japon est vraiment trés a |'écoute et estime
que nous sommes ceux qui connaissent le mieux
notre marcheé,

SCD: Quid des nouvelles technologies ?

AD: Il va y avoir un réel changement pour nos
produits avec l'arrivée des nouvelles technolo-
gies. Lergonomie étant déja le maitre mot chez
Belmont, cet aspect ne sera pas bouleverse. En
deux mots Belmont, c'est: ergonomie et fiabilite,
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Cela ne changera pas. Nous conservans vraiment
la méme technologie. Notre pompe hydraulique va
bientdt étre centenaire et est toujours d'actualité.

SCD: Vous souhaitez tout de méme redonner
un coup de jeune & votre marque ?

AD: Nous allons en effet mettre en place un
nouveau plan marketing pour rajeunir la marque,
notamment avec des publicités un peu plus
contemporaines. Notre site internet va étre entié-
rement remis au goQt du jour. Il y a beaucoup de
projets en cours pour redynamiser notre société
et gagner de nouvelles parts de marché. Nous
avons d'ailleurs fait un trés bel exercice 2017 et
2018 s'annonce trés bien.



< Carestream
3600 DENTAL

LA PUISSANCE EST
ENTRE VOS MAINS

RAPIDITE, PRECISION, SIMPLICITE
D'UTILISATION ET OUVERTURE

\V UINTEGRATION AL WORKFLOW | LA TECHNOLOGIE POUR LHUMAIN | UEXCELLENCE DIAGNOSTIQUE

Développez l'image technologique de
votre cabinet avec le scanner intra-oral
CS 3600. Une numérisation a grande
vitesse et en continu des deux arcades.
La qualité des images 3D haute définition
permet une communication aisée avec
vos patients, vos correspondants et votre
laberatoire. L'ouverture du systéme évite
les colits cachés supplémentaires.

www.carestreamdental.fr

Le systeme intra-oral de numérisation optique C5 3600 est un dispasitif médical de classe | fabriqué par Carestream Health Inc. Il est desting 4 la
capture en trois dimensions des caractéristiques topographigues des dents ou des empreintes dentaires. Lisez attentivement la notice d'utilisation,

© Carestream Health, Inc. 2017,
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Le projet
PROBLEMATIQUE
L LRy - o 15 000 €

- UNE OPPORTUNITE ? Achat du cabinet

Cela ne fait aucun doute, les ﬁ O €
€«

déserts médicaux sont un Fléau :
pour la santé bucco-dentaire. Construction avec les
Pour les patients, résider dans aides de la CPAM

ces territoires entraine de réelles
difficultés. En revanche, pour les BO m2

praticiens, il s'agit peut-étre de o
réelles opportunités de carriére. Superficie
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‘Al CHOISI
DE M'INSTALLER
DANS UN DESERT

MEDICAL

LE DR SERHAN ATESCI EXERCE A MAREUIL-EN-PERIGORD
DEPUIS 2013. UNE COMMUNE DE 150 KM? POUR 2 509 HABITANT!
SOIT 17 HAB / KM?. UN CHOIX QU'IL NE REGRETTE PAS.
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LA DECOUVERTE DU PLAN
DE CARRIERE .

Le Dr Atesci estné eft Turquie en 1985,
Jusqu'a ses 18 ang; il eftecrue sa scolaris
té dans un lycéé franco-thré d'Istanbul.
Lorsqu/il s'interfi&@e sar son avenir, il
souhaite épouser le mécier de chirur-
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[ Cas d'école ]

«Enrea

['université, puis en effectuant des stages

actifs, que Serhan découvre le mérier. « Il

corvespondait d mes attentes. L'idée de savoir

GUE e POUTTALS [TCS Vite MEner Ma carriére en
libéral me séduisait, c'est une forme de liberté
et lentreprenariat ne me fait pas peur. » En
2011, 1l présente sa theése, le sujet: « La
demaographie des chirurgiens-dentistes dans le
Morbihan : un défi de santé publique ». C' est
en travaillant sur cetre problémarique
qu'il envisage les aides 4 I'installation
comme des o pportunirés pour les pra ri-

ciens. Pourquoi ne pas en PI'(‘FFI ter?

lité, l'isolement

est relatif. On peut se sentir

trés seu
ville... »
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ldans une grande

LE CHOIX D'EXERCER

EN MILIEU RURAL

« Opportunité » ne signifie pas « ca-
deau ». Décider 4 30 ans de s'installer
dans un village isolé a un prix. « On ac-
cepte l'idée de travailler en debors d'une ville
dynamique et de se priver des loisirs, de la

culture ou des rencontres qu 'elle peut offrir.

2018
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— En chiffres
I semaines

pour un 1* ROV

360000¢€

chiffre d'affaires en 2017

520 €

prix d'une couronne
céramo-métallique

560 €

prix d'une couronne
céramo-métallique
sur implant

820 €

pose d'un implant

360 €

prix d'un inlay
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Exercer dans un désert médical apporte une assurance.
Les demandes de rendez-vous seront toujours plus nombreuses
que les disponibilités du praticien...

J'bésitais donc a faire ce choix. Mais en réa-
lite, U'isolement est relatif. On peut se sentir
tres seul dans une grande ville... » En 2011
et 2012, le Dr Aresci effectue des collabo-
rations a Caen ol il renconcre d'autres
praticiens. [l échange avec eux sur les
différentes stratégies a mettre €n ceuvre
pour lancer une carriere, « une chose est
certaine, les collaborations sont nécessaires
mais doivent rester temporaires, on perd de
l'argent avee ce statut. Je les considére comme
de formidables périodes d'essai avant une
Iypothétique association. » Rejoindre une
SCM est d'ailleurs le choix souvent pri-
vilégié par les jeunes prariciens, intégrer
une seructure déja insrallée permerrant
de se concentrer sur sa patientéle. Mais
Serhan connait la formule qui hante la
profession, « une séparation d'associés peut-
étre pire qu'un divorce... ».

Le Dr Atesci est décidé, il s'installera en
campagne. Ne reste donc plus qu'a trou-

ver une belle opportuniteé... —



POURQUOI NEN CHOISIR QU’UNE SEULE ?

OMNIOPTIC:

sy ORASCOPTIC

Nouvelle génération de loupes
interchangeables ORASCOPTIC

Unigue au monde, déclinable
sur montures Legend™ . Rave™
Rydon™ . Victory™ . XV1™

* Une seule monture, plusieurs grossissements
interchangeables et disponibles en
HDL™ 2.5 Macro - HDL 3.5 - HDL 4.5 - HDL 5.5
¢ |déal pour débuter et évoluer au fil des besoins
opératoires

* Sur-mesure intégral

¢ Corrections évolutives intégrées dans les verres
porteurs et loupes

'soc C’DENTAIRE

soclete UNE MARQUE DE SDC

des
cendres SDC : 13 rue du General Mocquery - 37550 Saint-Avertin
Info Line : 01 49 61 41 41 - Sdc@Sdc-1859.com

www.cdentaire.com - www.sdc-1859.com

DEPUIS 1859



Densité des chirurgiens-dentistes omnipraticiens pour 100 000 habitants en 2016

40°
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Moyenne nationale :
62 pour 100 000 habitants

. Plus de 57,5 pour 100 000 h.

@5 5164575 pour 100000 b,
& 452 51,6 pour 100 000 h.
'\l:ﬁ"? 37,6 a 45 pour 100 000 h.

s

Moins de 37,6 pour 100 000 h.

* Pour 100 000 habitants

DESERTS MEDICAUX, ABONDANCES D'AIDES.

Pour lutter contre la désertification médicale, les pouvairs
publics multiplient les dispositifs pour inciter les praticiens
a s'installer dans les zones sous-dotées. Parmi ces aides,
certaines représentent de véritables tremplins pour lancer
sa carriére. Premier exemple, les Zones de Revitalisation
Rurale (ZRR) concernent les communes membres d'une
intercommunalité a fiscalité propre caractérisée par une
trés faible densité de population et satisfaisant a I'un des
trois critéres suivants : déclin de la population, déclin de la
population active ou forte proportion d'emplois agricoles.
Les chirurgiens-dentistes qui s'y installent bénéficient d'une
exaneration d'impdt sur le revenu a 100 % pendant 5 ans,

puis a 75 % la 6® année, a 50 % la 7° année, et a 25 % la 8°
année. L'exanération reste applicable pour sa durée restante a
courir méme si la commune d'implantation sort de la liste des
communes classées en zone de revitalisation. Parallélement,
les locaux situés dans une ZRR peuvent étre exonérés de taxe
fonciere par délibération des collectivités territoriales.

De son c6té, I'Assurance maladie a renforcé ses dispositifs
incitatifs pour encourager la venue de professionnels de
santé dans les territoires déficitaires en offre médicale. lls
visent notamment a favoriser les implantations en finangant
les investissements nécessaires aux installations (locaux,
équipemnents, etc.).
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Le fait d'exercer dans
une zone sous-doteée
en praticiens donne
un sens noble au
titre de « Docteur ».

DIRECTION LA DORDOGNE

C'est lorsd"un speed dating professionnel
i Périgueux qu'il rencontre le Dr Richard
Pi. Cedernier exerce a Mareuil-en-Périgord
et souhaite prendre sa retraite. Serhan se
déplace dans ce village er découvre un ca-
binet modeste d'une SLIPL‘!'!‘]C].L‘ de 80 m?,
propre, aéré et relarivement accueillant.
Sa premiére impression est donc positive,
un sentiment que le Dr Piva renforceren
dévoilant son activité dans ses moimndres
deérails. « Le Dr Pin'a pas hesité a me racon-
ter son experience et son ressenti, ilm'a iga-
lement donné beaucoup de consels, cela m'a
permis de gagner en confiance. » Aprés cette
visite, notre praticien prend contact avec
I’ Assurance maladie de Dordogne quiac-
compagne les praticiens qui souhaitent
s'mstaller sur son département. La CPAM
livre aux professionnels de santé une ana-
lyse poussée du territoire dans lequel ils
vont s'implanter (densité de praticiens,

dén mgl'nphi& etc.) Fort de ces données, =»

[ Cas d'école ]

3 questions a
Guillaume Chevillard

GEOGRAPHE DE LA SANTE / CHARGE
DE RECHERCHE A L'IRDES

o Comment se portent les Maisons

de Santé Pluriprofessionnelles ?
Remplissent-elles leurs missions ?

Les MSP poursuivent leur développement. On compte
aujourd'hui 900 structures contre une vingtaine en 2008.
Nos travaux confirment qu'elles sont majoritairernent im-
plantees dans des espaces sous-dotés en professionnels
de santé, Resultat : dans un contexte global de désertifi-
cation médicale, nous observons dans ces territoires une
maindre dégradation, voire une amélioration, de l'offre de
soins en termes de densité de praticiens. De ce point de
vue, les MSP répondent a certaines attentes des acteurs
(élus locaux, Etat, Assurance maladie), notamment celle
du maintien d'une offre de soins de proximite,

o Comment éviter les « coquilles vides » ?

Si le phénomene peut exister, il reste difficile a quanti-
fier. D'apres les remontées que nous avons cela demeure
marginal. Il est certain que les projets qui émanent ex-
clusivemnent des élus locaux, sans concertation avec les
professionnels de santé, ont plus de chance d'échouer...
méme s'ils offrent des conditions d'exercice trés avanta-
geuses comme des aides publiques, la gratuité des locaux,
des exonérations fiscales, etc. Lorsque le projet est co-
construit entre praticiens et élus, le risque de « coquilles
vides » est moindre.

€) Les msp peuvent-elles accueillir

tous les professionnels de santé

dans leur diversité ?

C'est une réelle question. L'entente peut parfois étre dif-
ficile. Les charges pour chaque praticien ne sont pas les
mémes, le souhait d'investissement non plus. Une infir-
miere n'est que trés rarement dans la structure puisqu'elle
est souvent chez ses patients, le chirurgien-dentiste aura
davantage de charges d'électricite, etc. Certains ont plus
a gagner que d'autres a s'installer en MSP.

Encore une fois, le projet ne peut se résumer aux condi-
tions d'exercice avantageuses, il doit exprimer un véritable
projet de soins partagé par tous les praticiens.

Nous envisageons de mener de nouvelles études qualifiant
I'attractivité de ces structures auprés d'autres profession-
nels de santé comme les infirmiers, les masseurs-kiné-
sithérapeutes ou les chirurgiens-dentistes.
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[ Cas d'école ]

Notre praticien aime la minutie, les détails, la précision. Il refuse
de négliger certains soins car ils ne sont pas rémunérateurs.

le Dr Atesci en est persuadé, s'inscaller
a Mareuil-en-Périgord représente |'oc-

casion parfaite pour lancer sa carriere.

« J'envisageais de recruter une
jeune diplomée car sa rémunération
serait naturellement moins élevée.
Puis, j'ai compris que l'expérience
avait un prix justifié. »

UNE REPRISE

2
DANS LA CONTINUITE
Pour 15000 €, notre prarticien rachére
en 2013 le matériel et la patientéle du
cabiner. Une somme que I'Assurance
maladie lui remboursera au ritre des
aides a I'installation. I s"acquitte d'un
loyer de 460 € pour exploiter ses 80 m?,
« yne somme deérisoire au regard des grandes
villes... ». Il n’encreprend pas de grands
travaux et repeint simplement les ta-
pisseries en blanc pour éclaircir le =»
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Savoir répondre
aux besoins de
sa patientéle

La statistique parle d'elle-méme. Plus de
30 % de la patientéle de notre praticien
a plus de 70 ans. L'offre de soins doit
donc étre adaptée avec, en premier lieu,
une attention particuliére portée sur
I'hygiéne bucco-dentaire. « Je prends le
temps de conseiller comme je prends e
temps d'effectuer des vrais détartrages.
Je refuse d'8tre moins minutieux dans
mon travail car il ne s'agit pas d'un
acte rémunérateur. » Trois maisons de
retraite situées a proximité assurent au
Dr Serhan Atesci un flot ininterrompu de
patients du 3 dge venus en ambulance,
« avec ces profils, le contact humain doit
étre souple, apaisé. Nous ne pouvons pas
nous montrer agacés ou presses. » Pour
élargir son offre de soins, notre praticien
a entamé un parcours de formation
pour se perfectionner en implantologie,
en s'inscrivant au dipldme universitaire
d'implantologie clinique orale de Clermont-
Ferrand et & SAPO Implant & Paris.

Répondre aux besains de sa patientéle
lorsque l'on exerce dans un désert
médical impose aussi de faire preuve de
disponibilité. Ce qui n'est pas évident...
& Pour les urgences, nous répondons
rapidement lorsqu'il s'agit de nos patients.
Nous savons étre réactifs, c'est notre job.
Pour un premier rendez-vous, le temps
d'attente dépasse rarement les trois
semaines, cela peut paraitre long mais
certains cabinets dentaires dans les zones

sous-dotées font patienter des mois. »




Solutions de régénération

Créée par la nature, 1
developpéee pour les praticiens A

Frofitez d'une gamme compléte de solutions pour la regénération avec
les produits pour xenogreffes creos™ pour les protocoles de régénération
osseuse guidée (ROG) et de régénération tissulaire guidéee (RTG).

La gamme de produits xénogéniques dans |'objectif d'optimiser les résultats
creos comprend désormais creos de vos traitements.

xenogain, un substitut osseux d'origine
bovine et creos xenoprotect, une
membrane de collagéne résorbable,
Associés, ils offrent une solution

5 » compléte d'options xénogéniques pour
traiter une grande variété d'indications

et pour répondre a différentes creos: (¢ creQs#x

préférences. Chacun a été développé xanogain xenoprotact

Quelle que soit 'option que vous
choisirez, vous pouvez étre assurés que
vous construisez des fondations solides
pour un traitement implantaire réussi

Plus d'informations sur: nobelbiocare.com/creos
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[ Cas d'école ]

Mareuil-en-Périgord est située en Dordogne. Elle compte 2 509 habitants,
soit 17 hab / km’. Son bourg rassemble a lui seul 1000 résidents.

INTERET DES PATIENTS

Plus grande que Paris...

Depuis le 1 janvier 2017, avec a fusion de 9 villages, Mareuil-en-
Périgord (24) est devenue |a plus grande commune du département
avec 150 km? de superficie.

17 hab / km?

Mareuil-en-Périgord est une commune nouvelle située dans le
département de la Dordogne, en région Nouvelle Aquitaine. Elle compte
2 509 habitants soit 17 hab / kr’.

Une banderole géante pour S05

Le message s affiche sur la commune au bard de la D 939, qui relie
Périgueux et Angouléme. D'immenses lettres noires comme un cri du
cceur, sur un panneau de 4 m sur 1,50 m : « Recherche medecins ».

Le désert depuis 2011

Chaque commune peut vérifier si elle figure au nombre des déserts
médicaux. Un arrété du 13 novembre 2017 vient de publier une
nouvelle cartographie. Entre la derniére version de 2011 et celle
d'aujourd'hui, la population concernée passerait de 8 a 18 %. Ce
zonage conditionne les aides incitatives aux médecins. Mareuil-en-
Périgard y est bien évidemment inscrite depuis 2011.
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lieu. Serhan fait également le choix de la
continuité en gardant tous les contrats
que son prédécesseura souscrits « de la box
Internet i l'assurance en passant parle choix
des fournisseurs », 11 hénre également du
contrat de travail d'Elisabeth, | assistante
du DrPidepuis plus de 30 ans. « Pour érre
honnéte, | 'envisageais de recruter une jeune
diplomée car sa rémuncération sevait naturel-
lement moins élevée. En réalite, | 'ai compris
quel'expérience d' Elisabeth avait wn prix. Elle
connait parfaitement le fonctionnement du ca-
binet, sa viguenr et son investissement m'aident
beaucoup. Son salaive est donc d la bauteur de
ses competences. »

Deux ruprures sont tout de méme a noter.
Premiérement, contrairementa son prédé-
cesseur, notre praticien fait le choix d'ha-
bitera 15 minures de Mareuil-en-Périgord
afin de ne pas croiser sur le pas de sa porte
ses nombreux patients, « j'habite dans une
belle maison pour le méme prix qu'un petit
appartement en ville... ». Deuxiemement, il
décide de se donner les moyens d'investir
le champ de la chirurgie en se formant
a l'implantologie et en s'équipant d'un

cone beam de chez Varech.

UNE FORTE
ACTIVITE IMMEDIATE

Du jourau lendemain, le cabinet change
de chirurgien-dentiste. Si les premiéres
semaines, les patients ressentent une
certaine frilosité a découvrir ce jeune

e ]




« Y'habite
dansune belle
maison pour
le méme prix
qu'un petit
appartement
enville..»

praricien, trésvite, le téléphone ne cesse de
sonner. « le bouche-d-oreille reste la meilleure
des publicités ». Voila done Serhan lancé
dans son activité, Au compreur, 35 heures
parsemaine pour étre en adéquation avec
le contrat de son assistante. En quelques
maois, le chiffre d'affaires du cabiner en-
rame une forte croissance. Lors du rachat,
les documents comprables darés de 2012
dévoilaient 200000 € de chiftre d'affaires
pour 60000 € de bénéfices. En 2014, le
Dr Atesci affichait 240 000 € de chiffre
d'affaires, 130 000 € de bénéfice (car des
crédits éraienc différés au démarrage). En
2015, 340000 € de C.A. pour 130 000 €
de bénéfice. Tres vite il lance son activi-
té implantaire. En 2016, il a prodigué
cette opération a 80 reprises. Il envisage
de poursuivre sa formarion pour étre en
capacité d'offrir des soins de chirurgie
parodontale, « il m'appartient d'élargir
mes competences afin de satisfaire les besoins
de ma patientéle, cela fait aussi partie du job
d'un praticien situé dans un désert medical. »

Aprés plus de trois ans d'exercice, le
Dr Atesci ne regrette pas son choix. Il ap-
précie son cadrede vie et ne se lasse pas de
voir ses patients repartir avec le sourire. I1
profite de la tranquillité que lui offre sa
commune et ne souffre d'aucune forme
de solitude. « Je vis en couple, peut-étre que
cela aide beaucoup... Je ne comprends parfois
pas les jeunes praticiens qui s'endettent sur
20 ans pour acheter un cabinet dans une ville,
D'autant que les conditions d'exercice dans
les déserts medicaux permettent de capitaliser
trés rapidement. Si un jour on décide de quit-
ter son village d'adoption, cela peut permettre
de construire le cabinet de ses véves, la oi on le
soubaite. » ®
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LCorthodontie 44 .,,!;tnbl‘ﬂ
moderne paris
pour omnipraticiens

Pourquoi préférer le CISCO ?

* Parce qu'au CISCO on apprend lorthodontie
médicale et pas seulement L'orthodontie
“mécanique”. La priorité est donnée au
diagnostic dont découle la therapeutique,
comme dans toutes les disciplines médicales.

* Plus de 1500 praticiens ont été formés
en orthodontie en 30 ans.
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MICROBIOTE

PUBLICATION

Effets secondaires post-antibiotiques:
18 % des patients arrétent spontanément leur antibiotique.

LES ANTIBIOTIQUES, COMME TOUS LES MEDICAMENTS,

PEUVENT PROVOQUER DES EFFETS SECONDAIRES.
CEUX-C| SONT DEJA BIEN IDENTIFIES NOTAMMENT
DANS LE RCP ET LA NOTICE PATIENT. SI LES REGLES

DE PRESCRIPTION, DE DELIVRANCE ET D'ADMINISTRATION

DES ANTIBIOTIQUES SONT BIEN ETABLIES,

LES PROFESSIONNELS DE SANTE NE MAITRISENT PAS, ENSUITE,
LE RESSENTI DES PATIENTS NI LEURS COMPORTEMENTS.

Une enquéte de l'institut Ipsos auprés de la po-
pulation générale a collecté des informations sur
les effets indésirables survenant a la suite de la
prise d'antibictiques (1). Sur les 2 003 personnes
interrogées, 721 (ou un enfant de leur foyer)
avaient recu un traitement antibiotique au cours
des 6 derniers mais (décembre 2014 a mai 2015)
parmi lesquels 27 % avaient souffert d'effets in-
désirables. La nature de ces effets secondaires et
le comporternent des patients ont été analysés a
partir de l'interrogatoire de 502 personnes ayant
souffert d'effets indésirables post-antibicthérapie,
Il s'agissait majoritairement de troubles digestifs a
type de diarrhée (49 %) et maux de ventre (47 %),
d'allergies (28 %) ou de mycoses (22 %), ayant
duré une sermaine en moyenne, s'étant manifestés
dés le premier jour dans un cas sur trois (31 %) ou
plus tardivernent en milieu de traitement (57 %).
Les resultats d'une récente enquéte du JIM (www.
jim.fr), menée auprés denviron 300 chirur-
giens-dentistes sur la prescription d'antibiatiques,
vont dans le méme sens. Les troubles digestifs ar-
rivent en téte, puis viennent les mycoses buccales
ou vaginales, Que font alors les patients?
Prévalence et nature des effets indésirables dus a
une antibigtherapie dans ['enquéte Ipsos 20150
- Sur 2 003 personnes interrogées, 721 ant recu
(ou un enfant de leur foyer) un antibiotique au
cours des 6 derniers maois.
« 27 % d'entre eux ont déclaré avoir eu au moins

(1) & Les antibiotiques
et leurs effets
indésirables : une
enquéte Ipsos 2015 ».

(2) « Zoom sur la
prescription d'antibiotiques
en pratique bucco-
dentaire ».

Dr Isabelle Birden,

JIM JIM.fr (www.jim.fr)

un effet indésirable consécutif au traitement an-
tibiotique,

- || s'agissait:

dans 49 % des cas, d'une diarrhée,

dans 47 % des cas, de maux de ventre,

dans 28 % des cas, d'une allergie cutanée,

dans 22 % des cas, d'une mycose buccale ou va-

ginale.

Ressenti et comportement des patients:
attention ‘danger’

L'enquéte Ipsos montre que la majorité des per-
sonnes confrontées & un effet indésirable sous
antibiotiques ne contacte pas de professionnel
de santé (57 %), et prés d'une sur cing (18 %)
arréte ou diminue [antibiothérapie de sa propre
initiative. Cette attitude - outre le fait gu'elle
reduit |'efficacité du traitement et retarde la
guérison de ['infection - complique la prise en
charge et favorise |'apparition de résistances
ultérieures aux antibiotiques, Il est donc fon-
damental que chaque professionnel de santé
repére les risques d'effets secondaires d'un
medicament lorsqu'il le prescrit, I'administre
ou le délivre. Il lui revient alors de proposer
ou de prescrire un traitement préventif de ces
effets secondaires lorsque c'est possible. Par
exemple, le risque de diarrhée est un effet
indésirable connu et commun a la prise de
tout antibiotique. L'administration de probio-
tiqgues en méme temps que l'antibictique est
un mayen pour prévenir le risque de diarrhée.
A ce sujet, rappelons qu'Ultra-Levure® est un
meédicament probiotique - de principe actif la
levure Saccharomyces boulardii CNCM 1-745
- dont les mécanismes d’action et le niveau
de preuve sont les mieux etablis. Or trop rares
sont encore les professionnels qui pensent a
cette prévention: seulement 40 % des chirur-
giens-dentistes prescrivent d’emblée un pro-
biotigue, selon les données de |'enquéte du JIM.
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[ En couverture ]

LES RESEAUX DENTAIRES
(OMNIPRATICIENS) GERES
PAR LES PLATE-FORMES

5750 omnipraticiens
gérés par Carte blanche

2430 omnipraticiens
gérés par Itelis

2346 omnipraticiens
gérés par Klivia

2700 omnipraticiens
gérés par Santéclair

4630 omnipraticiens
gérés par Seveane

Source : Enquéte lgas
auprés des plate-formes.

avec [ es reseaux
cde soins ?
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Un rapport de lUinspection

générale des affaires sociales

(Igas) remis en septembre
demier souléve

de nombreuses questions
sur le fonctionnement

et les bénéfices des réseaux
de soins pour les patients,
mais aussi pour

les professionnels de santé.
Faut-il pour autant en finir
avec ces plate-formes

de gestion ?
Eléments de réponse.

Prés de deux cents auditions, une enquéte
auprés des organismes complémentaires
d'assurance maladie (OCAM), une ana-
lyse juridique des convenrions, des in-
vestigations sur le terrain... le rapporrt
publié par I'lgas en septembre dernier
représente un an de travail approfondi.
Prévu danslaloi Le Roux de janvier 2014
qui a généralisé les réseaux de soins aux
mutuelles, ce bilan a trois ans est censé
eclairer les décideurs publics sur lavenir
des réseaux. Eclairant, ce rapport I'est
indéniablement. Mais certainement pas
en faveur de ces plate-formes trés opa-
ques, sur lesquelles aucun conrréle ne

semble s'exercer,

Positif, un peu...

Pour commencer, I'lgas souligne dans ce
rapport un certain « intérét des réseaux
dans la lutte conrre la fraude (contréle
a priori et a posteriori des produits et
des prestarions) » et observe un écart
de prix notable entre les soins (ou pro-
duirs) consommeés via un réseau er ceux
consommyés hors réseau, particuliére-
ment en optique: « environ - 20 % pour
des verres adulres ec-10 % pour des mon-
tures ». Pour l'audio, la diftérence de prix
est plus limitée (autour de -10 %). Mais
c’est dans le secteur dentaire qu’elle est
la plm‘ réduite, avec ce pendant des écarts
importants pour certaines plare-formes.
« Du point de vue de laccés aux soins, les
réseaux ont un effet globalement favorable,
selon les auteurs du rapport, qui constatent
parallélement un écart important de reste a
{';.7»1?:{{(" [’Hfi:“’(’ﬂrﬂ‘-{'.\' JS.\?MT(;.{ (fﬂ!‘ recourent anx
réseaux (-50 % en optique, - 20 % en audio).
Un écart dit, pour Uessentiel, aux différences
de prix, mais aussi a l'ameélioration diu vem-
boursement complémentaire », =
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Inégalités

et déséquilibres, beaucoup
Ilsemble que ce qui précede constitue les
seuls points positifs du rapport. L'lgas
note d'abord que 'impact des réseaux
surl'accés aux soins du pointde vue géo-
graphiqueest plusincertain. llsauraient
méme « tendance d accentuer les inégalités
lices a la couverture complémentaire (qualité
des contrats) ».

Sur la question de la qualicé des pro-
duits, 'organisme est aussi plus réservé:
« L'essentiel du controle porte sur les moyens
de la qualité: sélection des professionnels, choix
des d:',rpm-in_‘j.'r/ pmcimts, p;ppﬁmi'r'rm des T‘I:"Q:[ es
et recommandations générales... Quant d la
qualité finale, il est tres difficile de porter un
jugement sur l'impact des réseaux, faute d'in-
dicateurs fiables ».

Sur ces questions, Frédéric Bizard,
économiste de la sancé, auteur de
« Complémentaire santé le scandale » et
du rapport « Réseaux de soins conven-

tionnés: Pourquoi faut-il les supprimer »

Qu’est-ce qu’un réseau de soins ?

Les réseaux sont des plate-formes de gestion,
constituées en sociétés anonymes,

qui contractualisent avec les professionnels de santé,
sur la base d'accords prix-volume-qualité.

Les OCAM financent ces plate-formes de gestion
destinées a devenir des « acheteurs de soins »

en leur nom. Le levier principal pour rediriger

les usagers au sein des réseaux est le remboursement
différencié. lls sont apparus dans les années 90

mais n'ont véritablement pris leur essor qu'au milieu
des années 2000, avec la création de «plate-formes
de gestion »: CarteBlanche, Istya, Itelis, Kalivia,
Santéclair et Sévéane. En 2016, 45 millions d’assurés
avaient potentiellement acces a ces réseaux, qui
comptent chacun plusieurs milliers de professionnels
de santé. C'est dans le secteur de I'optique

que les réseaux de soins gérés par ces plate-formes
sont les plus développées (un tiers des parts de
marché en 2016, +11% en un an). lls sont également
bien implantés et en expansion dans le secteur

des aides auditives (20 % du marché), et de facon
beaucoup plus modeste dans le secteur dentaire.

présenté a I'’Assemblée nationale le “Un modele ] ui vise & maximiser
1" octobre 2015, pointe les effets pervers les volumes de prestﬂtions
des réseaux de soins: «la garantie d'une e i
baisse du reste a charge n’est pasune garantie encon t re pa rt e d e tu ri fs
de baisse des depenses de santé. Les prix sont est une ineptie, i

Plus bas, mais les volumes eux augmentent.
Par ailleurs, la baisse de la qualité conduit a
un effet vecours. On consulte plus a cause de
la moindre qualité des soins. »

Quanr aux professionnels de santé, a
qui les réseaux garantissent en effer une
hausse de leur volume d’acrivité pour
les artirer, ils voient leurs marges s'ef-
fricer petit a petit. « Un modéle qui vise
d maximiser les volumes de prestations en
contrepartie de tarifs est une meptie. La santé
n'est pas une marchandise. La baisse de prix
conjugnee a une hausse des volumes dégrade

incvitablement la qrm.fih" des soins et est in
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fine inflationniste. Les Etats-Unis, berceau des
réseanx, ont parfaitement démontré cette
realité », juge Frédéric Bizard. Un mi-
roIr aux :"jULIL'ttL'S cn (‘lllLflquE sorte: Les
conditions avantageuses proposées au
déburt pour artirer les professionnels
ne durent pas longtemps. Quant au vo-
lume, il est incompatible avec la qualicé.
En ce sens, I'lgas confirme que « les ré-
seaux de soins opérent une forte restriction de
laliberte de choux et de prescription, modérée
pour les patients mais trés forte pour les pro-
fessionnels de santé (sur le plan financier et
sur le plan des pratiques que les véseanx =¥
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Conception sophistiquée en deux parties avec une solution de pilier
innovante, design spécifique a la céramique et «moulage par injection DESIGN CERAMIQUE
de céramique» processus de fabrication de haute technologie - c'est SPEC'H‘?::MOBE
PEXCELLENCE CERAMIQUE, CONNEXION

- Texture de surface duale: ostéointégration et attachement des tissus mous
- Conception en deux parties, solutions prothetiques réversibles vissees

- Conception specifiqus a la céramique avec connexion Hexalobe

+ Pllier PEKK innovant avec réduction de |a résistance au stress 5
= Couleur ivoire pour les restaurations hautement esthétiques
- Controle de qualité a 100%

Pour en savoir plus sur
CERAMIC EXCELLENCE :
www.camlog.com/en/implant-systems/ceralog

Partenaire distributeur exclusif CERALOG: n
HENRY SCHEIN IMPLANTOLOGIE - . /
£, Rue de Charenton | 94140 ALFORTVILLE | France ©

Telephone: +33 2 47 68 95 00 | implantologie&@henryscheinfr | www.camlag.fr

a perfect fit™ CamIOg



[ En couverture ]

DESCRIPTION SYNTHETIQUE
DES 6 PLATEFORMES (2016)

Source Igas

* En millions d'assurés
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encadrent trés fortement) ». Les auteurs
notent que « la relation contractuelle entre
les plate-formes et les professionnels de santé
est deséquilibrée. En plus détre conclues sans
aucine négociation (contrats d adbésion), ces
conventions comportent une tres forte asy-
métrie des droits et obligations réciprogues:
pouvoirs unilatéraux de sanction et de modi-
fication accordés aux réseaux; responsabilités
presque enticrement d la charge des profession-
nelsde santé, faibles contrepartiesdela part des
Plate-formes au regard des engagements pris par
les professionnels... ».

Autre enseignement de ce rapport, les
réseaux reconnaissent promouvoir des
centres low cost, a « risque potentiel » se-
lon une autre mission réalisée par I'lgas.
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Rappelons que les centres Dentexia ont
mutilé des centaines de personnes, un
tiers de leurs patients déclarant avoir dd
érre admis aux urgences pour soins, Le
cotitde la reprise des soins des victimes a
été de l'ordre de 10 millions d'euros.

Ainsi, les réseaux creuseraient les inéga-
lités en mariere de qualité de soins, en
instirutionnalisant une médecine a deux
vitesses: la médecine des réseaux - low-
cost, de moins bonne qualicé et de moins
bonne accessibilité - et lamédecine hors
réseau, innovante et plus facile d’acces.
L'accessibilité géographique est plus
compliquée car la probabilité d’avoir un
professionnel de santé du réseau proche
de chez soi est faible. -+



RESTE A CHARGE DANS LES SECTEURS OPTIQUE, AUDIO ET DENTAIRE EN 2015
Source : Comptes de la Sécurité sociale - juin 20176, dépenses de santé en 2015 (DRESS), CNAMTS 2016

Dépenses annuelles
6,1 MdE

Dépenses annuelles Dépenses annuelles
9,1 Md€ 16,2 Md€

. Part publique (AMO + Etat)

. Part assurances complémentaires . Reste a charge pour les usagers

Le «KREPOSE NUQUE»

LA TETIERE MOTORISEE PERMETTANT LE POSITIONNEMENT
DE LA CAVITE
BUCCALE, EN RESPECTANT LES MOUVEMENTS NATURELS
DE LATLAS DE VOTRE PATIENT.

- %
- W -

O IBElmment

FABRICANT DE FAUTEUILS
DENTAIRES DEPUIS 1921
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RESTE A CHARGE DANS LE SECTEUR DENTAIRE, DANS LES RESEAUX ET HORS RESEAUX (2015)

Source : Enquéte Igas aupres des O0CAM

Assurés q